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De BOtLek BUSINeSS CLUB (BBC) IS eeN BUSINeSS-tO-BUSINESS NetweRkOR-
gaN ISATLIE gesaseerp op Het prINCIPe MOND-tot-mMOND RecLame. alle LeDeN
onpernemeN IN HE T BOtLek—geBIeD eN zIJN met Name afkomstig urt
et YMIDDEN - EN I(LeINBeDR[]f,-veeLaL DIReCteUReN /DGa’s, sales-
managers eN BeDRIjfsLeipers. ook mepewerkers van SCYNI-OVERHEIDS -
ORSCINIS(I LI€S kunnen Lip worpen.

HOE VIND JE NIEUWE KLANTEN?

“Organisaties weten ons veelal te vinden via onze
bestaande klanten. Dat heeft geresulteerd in een
marktaandeel van zo'n 70%. EMO was een van onze
eerste klanten op de Maasvlakte. Door de kwaliteit
van onze dienstverlening breidde het aantal
klanten binnen het Botlekgebied zich al snel uit.
We hebben gemerkt dat onze specifieke opleidingen,
maar zeker ook onze expertise en ervaringen hier

een belangrijk aandeel in hebben gehad”

EN VERDER?

“Daarnaast nemen we vaak deel aan beurzen en
bijeenkomsten. En houden onze adviseurs de
markt goed in de gaten. Cor Stolk, verantwoor-
delijk voor het segment Maritime Solutions bij
Securitas, attendeerde mij op de BBC. Voor mij
een ideale manier om interessante contacten te

leggen en te netwerken op regionaal niveau.

JE BENT BLIJVEN HANGEN...

“Klopt. Dat komt door de boeiende contacten
die je op doet. Ik zal je een voorbeeld geven.

Ik raakte aan de praat met Ruud van Pernis van
de Gezamenlijke Brandweer, die een nieuw pand
gaan bouwen op Maasvlakte 2. Aangezien wij
ook op zoek zijn naar een nieuwe vestiging voor
Maritime Solutions, was er al meteen een klik.
Door daar tijdens diverse bijeenkomsten over te
spreken met elkaar, kreeg ik het voorstel om in hun

pand een kantoor te betrekken. Waarom niet?”

Wilt u een keer vrijblijvend kennis maken en/of één van onze bijeenkomsten bijwonen? Stuur een

Meer informatie op: www.botlek-business.n!

email naar info@botlek-business.nl en wij nemen contact met u op om een afspraak te maken.

EN BEZOEK JE OOK VERGELIJKBARE CLUBS?
“Omdat ik veel op pad ben en ook regelmatig in
het buitenland richt ik me alleen op de BBC.
Dat is voor mij de ideale manier om elke keer

weer interessante mensen te ontmoeten.’

HOE ZIE JE JOUW ROL DAN?

“Mijn sollicitatie naar een bestuursfunctie,
verantwoordelijk voor PR en Communicatie,
voelde goed. Dat past ook bij me. Bij Securitas
ben ik een ondernemer binnen mijn branche.
Ik ben verantwoordelijk voor zo'n honderd man,
van beveiliging tot personeelszaken en van
onderhoud tot marketing. De drie bollen in
het Securitas logo staan voor integriteit,
behulpzaamheid en waakzaamheid. De eerste
vind ik het belangrijkst: eerlijk zijn. Afspraken
nakomen. BBC'ers zijn over het algemeen open,

enthousiast en actief. Daar hou ik van”

RICHARD MULLeR, BRANCHe manNager maritime SOLUtIONS BIJ SeCURILAS, OVeR ZIJN BBC-LIDmaatsCcHap

BIJ BBC SPReek 1K Regelmatig
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